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La administración  del  Presidente Trump ha 

anunc iado medidas  en mater ia  arancelar ia  

retornando a las medidas pro teccionistas 

Día de la  l ibera lización.

Arancel Base del 10%:

• Apl icado a todas las mercancías  importadas.

• Afecta a  todos  los países, independientemente 

de su superávi t  o dé f ici t  comercial  con 

Es tados Un idos .

Aranceles Recíprocos Diferenciales para  57 

países.  

• Arance les desde 49% hasta 11% adic ionales 

al  a rance l  base.

• Tres  países de ALC están en e l  pr imer l istado: 

Nicaragua, Guyana y  Venezuela.

China enfrenta aranceles que alcanzan 145%.

 

LO QUE FUE NOTICIA



¿CÓMO SE CALCULAN 
ESTOS ARANCELES?

Una vez defin ida esta fórmula, e l USTR estableció que la  e last ic idad 

precio de las importaciones es de 4 y el efecto de los aranceles es 

de 0.25, lo que simpl i f ica aún mas la fórmula. 

En este sentido, los aranceles recíprocos fueron 

calculados en función de la balanza comercial de los 

países frente a EEUU. De esta manera, aquellos 

países con los que EEUU tenga mayor déficit 

comercial estarían sujetos a mayores aranceles, 

como es el caso de China y gran parte de los 

países del sudeste asiático. 



18%

15%

38%

Países con aranceles adicionales al 10% base.

El caso mexicano asumirá aranceles del 25% para todos 

los bienes que estén fuera del  T-MEC.

BALANZAS 
COMERCIALES
 ALC VS EEUU

Fuente: cá lculos propios con base en CID Harvard.



SON LOS DÉFICIT 
COMERCIALES “MALOS”

La respuesta es no. Es necesar io real i zar un anál isis  más 

amplio de este fenómeno.

Es importante evaluar la composición del  comercio de los 

países. Se trata no de la cantidad s ino del n ivel de 

complej idad de los bienes comercial izados.

Los países se especial izan en aquel los bienes donde 

poseen mayores ventajas comparativas (potenciales) .  Los 

países NO pueden producir todo lo que consumen. 

Evaluar solo las balanzas comerciales  de un país no 

determina un resultado global  de su balanza de pagos. Es 

importante evaluar la cuenta corriente general  así como el 

manejo de la cuenta f inanciera.



Iniciaron negociac iones entre países.

Aranceles puntuales a productos claves. 

Cuenta regres iva de act ivac ión de nuevos 

aranceles. 1° agosto. 

Incer t idumbre reina en los mercados. 

Pres iones inf lac ionar ias.  

ES HORA DE REDIRECCIONAR

 

COMIENZA LA NEGOCIACIÓN



PERSPECTIVAS ECONÓMICAS PARA ALC 

“Los r iesgos para el  

crecimiento se incl inan 

principalmente al  

deter ioro,  mientras que 

existe mucha 

incert idumbre acerca de 

los r iesgos der ivados de 

la evolución mundial  de la 

in f lación”
WEO,FMI . Abr i l  2025



IMPACTO DIFERENCIADO
Part icipación comerc io con EEUU

Cadenas de valor afectadas 

Países capaces de l lenar vacíos de 

mercado

Re-shoring  y Nearshoring

Diversi f icac ión de mercados de 

exportac ión y f lexib i l idad de estructuras 

productivas.  

 



EXPORTACIONES AMÉRICA DEL SUR 

13% 26%

Fuente:  CID

3%



EXPORTACIONES AMÉRICA CENTRAL 

75% 3%

Fuente:  CID



EXPORTACIONES DEL CARIBE 

40% 4%

Fuente:  CID



REDIRECCIONAR Y 
RECOMPONER 

Mirar hacia adentro: comercio 

in trarregional

Acuerdos de integración regionales 

Potenciales sectores:  agroindustr ia,  

manufacturas l igeras y servicios

Diversi f icar mercados extrarregionales: 

Europa y Asia.

 

 



COMERCIO INTRARREGIONAL

INTRA: 15%

Fuente:  cálculos propios.  SELA



MEJORAR LA RECETA
Ident i f icar sectores potenciales con mayor 

valor agregado.  Metodología SELA

Evaluar y mitigar cuel los de botel la 

logísticos y de insf raestructura

Incentivos a la IED

Estabi l idad macroeconómica, prudencia 

en la polít ica monetar ia.

EXPLORAR NUEVOS MERCADOS

 

 



MERCADOS POTENCIALES 
Potenciales indent i f icados 

hacia Europa: Ho landa, 

Alemania, Francia, España

Potenciales Ident i f icados hacia 

Asia: Vietnam, India, 

Indonesia,Japón, Corea del  

Sur.

Potenciales intraregionales:

Brasi l,  Argent ina, Chi le

Enfásis agronegocios: soja, 

café, cacao, aleaciones, cobre . 

Insumo: sector químico, 

fabricación equipo médico.

Fuente:  ITC,  cálculos propios SELA

AMÉRICA CENTRAL Y SUR



MERCADOS POTENCIALES 
Potenciales indent i f icados 

hacia Europa: Suiza, Francia, 

Bélgica, España.

Potenciales Ident i f icados hacia 

Asia: China, Corea del  Sur,  

India, Emiratos Árabes Unidos

Potenciales intraregionales:

Guyana, Jamaica, Hai t í ,  Brasil .

Enfásis agronegocios: beb idas 

alcohól icas, especies, f rutas. 

Joyería, insumos químicos.   

Fuente:  ITC,  cálculos propios SELA

CARIBE



RECOMENDACIONES DE POLÍTICA
Redirecccionamiento del comercio.  “ Importa el  dónde 

pero también el  qué”

Oportunidad para despegar el  comercio 

int rarregional.

Complementariedades productivas.  

Atención al  tema logíst ico y de infraestructura.  

Actores claves a nivel  regional.  Estrategias de 

promoción comercial  e inversiones,  apoyo a la 

PYME, revisión acuerdos comerciales.
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